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Minà∏ tydzieƒ od zakoƒczenia Rajdu Szwecji,
wi´c zdà˝y∏em ju˝ nieco och∏onàç i nabraç 
dystansu, potrzebnego do oceny wyst´pu Pola-
ków w tej wyjàtkowej imprezie. Wyjàtkowej dla-
tego, ˝e pojawi∏o w niej a˝ pi´ç polskich za∏óg.
To chyba rekord. Nie pami´tam, by polska repre-
zantacja w rajdzie zaliczanym do Mistrzostw
Âwiata kiedykolwiek by∏a tak liczna. Wystarto-
wa∏y cztery N-ki (Kulig, Sztuka, So∏owow i ja,
wszyscy Mitsubishi Lancer) i jedno auto WRC
(Kuchar, Ford Focus). 
◆ OczywiÊcie, zgodnie z przewidywaniami, naj-
wy˝ej w generalce przyjecha∏ Tomek Kuchar zaj-
mujàc szesnaste miejsce. Chyba by∏ troch´ roz-
czarowany tegorocznym wynikiem, gdy˝ rok 
temu, w pi´knym stylu, zajà∏ dwunaste miejsce,
osiàgajàc na kilku oesach znakomite czasy. 
Tym razem rewelacji nie by∏o, Tomek jecha∏ rów-
no, przegrywajàc jednak znacznie z „fabrykami”. 
Jecha∏ po raz pierwszy Fordem Focusem WRC
02, wi´c pewnie musia∏ si´ nieco oswoiç z no-
wym sprz´tem. Ju˝ nied∏ugo Rajd Turcji, gdzie
zamierza równie˝ wystartowaç i tam powinno
byç ju˝ znacznie lepiej.
◆ Jednak nie Kuchar, w „pó∏fabrycznym” Focu-
sie, by∏ liderem polskiego zespo∏u. Sta∏ nim si´
Janusz Kulig. Na met´ rajdu przyjecha∏ jako 
najszybszy zawodnik w klasyfikacji Mistrzostw
Âwiata Samochodów Seryjnych. Po dramatycz-
nej walce, na ostatnim, trzydziestodziewi´cioki-
lometrowym oesie, przeszed∏ samego „Króla
Âniegu”, by∏ego mistrza Êwiata, Stiga 
Blomquista, który siedmiokrotnie ju˝ wygrywa∏
Rajd Szwecji w generalce.
◆ To niespodziewane zwyci´stwo Kuliga, jadàce-
go „starà” szóstkà, serwisowanà przez w pe∏ni
polski zespó∏, nad faworytami mistrzostw, wyda-
∏o si´ na tyle nieprawdopodobne Komisji Tech-
nicznej, ˝e samochód Janusza gruntownie roze-
bra∏a i przebada∏a na wszelkie sposoby. Komisja
zakwestionowa∏a pewne elementy silnika, które
przes∏a∏a do dalszych badaƒ w FIA. Wyniki
w Production Car zawieszono i teraz wszyscy
czekamy na s´dziowskie rozstrzygni´cia. Szkoda
by by∏o, gdyby Polak zosta∏ zdyskwalifikowany,
bo od poczàtku rajdu jecha∏ bardzo szybko, ca∏y
czas nawiàzujàc walk´ z czo∏ówkà mistrzostw.
◆ Po sporej przerwie w krajowych startach 
¸ukasz Sztuka zadebiutowa∏ w eliminacji 
Mistrzostw Âwiata. Poczàtkowo jecha∏ doÊç
ostro˝nie, poznajàc nowe auto (Evo 7) i specyfik´
tego arcytrudnego rajdu. Trzeciego dnia, gdy ju˝
si´ nieêle rozkr´ci∏ „zanocowa∏” w zaspie na par´
minut, co jak twierdzi, by∏o spowodowane b∏´-
dem w opisie trasy. Nie∏atwo jest jechaç pierw-
szy raz w ˝yciu prawie czterdziestokilometrowy
oesu, po zaledwie dwukrotnym zapoznaniu sià
z nim. Wymaga to pewnej rutyny i perfekcyjnego
zapisu. ¸ukasz dojecha∏ do mety na punktowa-
nym, ósmym miejscu mistrzostw Êwiata, 
co mo˝na uznaç za spory sukces tego utalento-
wanego zawodnika.
◆ Kolejnym Polakiem, który jak wszyscy inni
(brawo!) osiàgn´li met´, by∏ Micha∏ So∏owow.
Kielecki biznesmen ca∏kiem nieêle sobie radzi∏ 
na Êniegu, jak na osob´ o tak krótkim rajdowym
sta˝u i „rekreacyjnym” podejÊciu do swoich 
wyst´pów. Dwudziesta pozycja w grupie N
to zupe∏nie przyzwoity wynik , jak na debiutanta
w mistrzowskiej stawce.
◆ O sobie nie bardzo wypada pisaç. Szósta 
lokata na pewno nie zaspokaja moich aspiracji,
ale dobre i te kilka punktów na poczàtek sezo-
nu. Mam nadziej´, ˝e krzywa z rajdu na rajd 
b´dzie ros∏a. Ju˝ nie mog´ doczekaç si´ Rajdu
Nowej Zelandii. Osoby szczególnie zaintereso-
wane odsy∏am na mojà stron´ www.holek.pl,
gdzie znajdziecie wi´cej informacji z tej wspa-
nia∏ej imprezy.
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POLACY W SZWECJI

Praktyczne porady

Samochody 
z drugiej r´ki

J
eszcze kilkanaÊcie
lat temu zakup sa-
mochodu by∏ praw-
dziwym wydarze-
niem dla ca∏ej rodzi-

ny. Nowe samochody na-
bywali tylko „wybraƒcy”.
Dostawali, a raczej za∏a-
twiali sobie na jego zakup
specjalny talon. Posia-
dacz takiego „kwitu na
cztery kó∏ka” z miejsca
móg∏ zarobiç na nim spo-
re pieniàdze. Za bramà
Polmozbytu (wtedy by∏a
to jedyna sieç, oczywiÊcie
paƒstwowych, autosalo-
nów) wartoÊç auta ros∏a
nawet kilkakrotnie. Miej-
my nadziej´, ˝e tamte
czasy ju˝ nie powrócà.
Teraz mamy przecie˝ wol-
ny rynek i ka˝dy mo˝e
kupiç samochód, jaki so-
bie wymarzy∏. Jedynà
przeszkodà mo˝e byç
brak odpowiedniego za-
sobu gotówki lub tzw.
zdolnoÊci kredytowej.
Malkontenci twierdzà, ˝e
na jedno wychodzi. Kie-
dyÊ potrzebny by∏ talon,
teraz spore pieniàdze. Wi-
dok naszych dróg, za-
pchanych coraz lepszymi
samochodami, przeczy
jednak opinii, g∏oszonej
przez zwolenników sta-
rych, dobrych czasów
epoki „za∏atwiania”.

A mo˝e u˝ywany?
Do niedawna u˝ywany,

kilkuletni samochód,
zwykle by∏ wcià˝ dro˝szy
od oficjalnej ceny nowe-
go. Teraz niestety, ju˝ po
roku u˝ywania samocho-
du tracimy 30, a nawet 40
procent jego pierwotnej
wartoÊci. Dlatego bardzo
rozsàdnà alternatywà sta-

je si´ zakup u˝ywanego
pojazdu. Rynek takich
aut w Polsce powoli nor-
malnieje, staje si´ podob-
ny do standardów euro-
pejskich. W ubieg∏ym ro-
ku w Polsce sprzedano
prawie milion aut, w tym
300 tysi´cy nowych. Po-
dobne proporcje wyst´pu-
jà w innych krajach Euro-
py. Sprzeda˝ aut u˝ywa-
nych stale roÊnie. Poten-
cjalny nabywca samocho-
du z drugiej r´ki ma do
wyboru kilka dróg jego
zakupu.

W∏asny import 
Jest to sposób raczej dla

zaprawionych w tego ty-
pu zmaganiach. Mo˝emy
spróbowaç kupiç na Za-
chodzie dobry i tani sa-
mochód, ale wià˝e si´ to
ze znajomoÊcià odpo-
wiednich przepisów, wie-
loma skomplikowanymi
formalnoÊciami i urz´dni-
czà mitr´gà. Ca∏a opera-
cja obarczona jest te˝ ry-
zykiem. Do kogo udamy
si´ z reklamacjami, jeÊli
coÊ b´dzie nie tak z doku-
mentami czy sprawnoÊcià
samochodu? Stanowczo
odradzam wyprawy za
granic´ nowicjuszom
w tym biznesie. Mo˝na
ewentualnie zleciç kupno
zamówionego samocho-
du poÊrednikowi. Nieste-
ty przypomina to cz´sto
kupno kota w worku, na-
ra˝eni jesteÊmy tak˝e na
strat´ zaliczki.

Na gie∏dzie 
Do niedawna gie∏dy bi-

∏y rekordy  popularnoÊci.
Ich najwi´kszà zaletà jest
du˝a mo˝liwoÊç wyboru

i porównania samocho-
dów interesujàcej nas
marki, spoÊród wielu
znajdujàcych si´ na pla-
cu. Niestety na gie∏dzie
najszybciej mo˝emy ku-
piç auto kradzione, powy-
padkowe lub pe∏ne ukry-
tych wad. Je˝eli ktoÊ zna
si´ na samochodach, mo-
˝e zaryzykowaç taki za-
kup. Jednak nawet tak
zwani „znawcy”, którzy
uwa˝ajà si´ za ekspertów
w tej bran˝y i twierdzà, ˝e
˝aden „odpicowany” po-
jazd nie ukryje si´ przed
ich fachowym okiem, cz´-
sto padajà ofiarami jesz-
cze bardziej wytrawnych
„kanciarzy”. Jak cz´sto
zostali nabici w butelk´,
pozostanie ich s∏odkà ta-
jemnicà. Sam kupi∏em
sporo samochodów na
gie∏dach, ale tylko raz tra-
fi∏a mi si´ prawdziwa
okazja, za to odnotowa-
∏em kilka ewidentnych
wpadek.

Z og∏oszenia 
Kupno auta z og∏osze-

nia (koniecznie w domu
oferenta) jest dobrym
i w miar´ bezpiecznym
sposobem, ze wzgl´du na
niskie ryzyko kupienia
kradzionego pojazdu. Na-
le˝y oczywiÊcie dok∏ad-
nie obejrzeç i przetesto-
waç auto. Nigdy nie
wierzmy w opowieÊci
sprzedajàcego. On za-
wsze b´dzie opowiada∏,
˝e samochodem jeêdzi∏a
matka staruszka i to tylko
w niedziel´ do koÊcio∏a.
Niech nas nie zwiodà: do-
bra mina sprzedajàcego,
jego zachwyty, a czasem
wr´cz g∏´boki ˝al z roz-

stania z ulubionym au-
tem. Nie ulegajmy emo-
cjom, kupujmy spokojnie,
na ch∏odno, zawsze
sprawdêmy wczeÊniej in-
ne oferty. 

W komisie
Swego czasu autokomi-

sy powstawa∏y, jak grzy-
by po deszczu. Obecnie
wiele z nich ju˝ zamkni´-
to. Uwa˝ajmy, bo nie za-
wsze pozosta∏y te najlep-
sze. Zaletà zakupów
w komisach jest ograni-
czenie formalnoÊci, mo˝-
liwoÊç kupienia auta na
raty i w niektórych, doÊç
spory wybór. Ceny w ko-
misach sà z regu∏y wy˝-
sze ni˝ na gie∏dach, ale za
to niektóre udzielajà gwa-
rancji na sprzedawane
pojazdy. 

Najpewniej w salonie
Rynek nowych samo-

chodów si´ kurczy, wi´c
salony firmowe, chcàc
utrzymaç si´, oferujà sa-
mochody u˝ywane, cz´-
sto ró˝nych marek. Jest
to normalne zjawisko.
W cywilizowanym Êwie-
cie salony sprzedajà wi´-
cej u˝ywanych samocho-
dów ni˝ nowych. Jest to
najpewniejsze miejsce za-
kupu u˝ywanego pojaz-
du. Dostajemy auto
z pewnym pochodzeniem
i gwarancjà. Czasem mo-
˝emy w rozliczeniu zosta-
wiç nasz dotychczasowy
samochód. Mimo, ˝e ceny
sà tu wy˝sze ni˝ na gie∏-
dzie czy w komisie, to
jednak zdecydowanie po-
lecam ten sposób kupna
u˝ywanego samochodu.
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